


Locar

Manobras load out para lancar ao mar o submarino Tapajé demonstram a
intermodalidade da Locar, que disponibiliza mais de 840 equipamentos para

0 mercado brasileiro

ENTRE AS 30 MAIORES companhias
mundiais em movimentacao de cargas por
meio de guindastes, a Locar mostrou sua
capacitacdo no campo da intermodalidade
entre os dias 25 a 27 de janeiro, no Arse-
nal da Marinha, em Ilha das Cobras (RJ),
ao realizar as manobras load out para
langar ao mar o submarino Tapajo.

Com essa operacao, a empresa, que
também atua nas areas de transporte ro-
doviarios especiais e excepcionais, re-
mocéo industrial, maritima, plataformas
aéreas e gruas, disponibilizando mais
de 840 equipamentos para os clientes,
quer reforcar ainda mais sua posi¢ao no
mercado.

"Esse langamento nos qualifica para
outras operacoes complexas, inclusive no
mercado offshore, no qual comecamos
a atuar com mais forca no ultimo ano e
meio, quando foi criada a divisdo mari-
tima da Locar", salientou o diretor de
Novos Negdcios, Edson José da Silva.

Ele observa que a Locar ja partici-
pou de importantes projetos offshore, que
estdo relacionados a Bacia de Santos,
como a construcdo da jaqueta de Me-
xilhdo — os guindastes da Locar foram
usados pelo Estaleiro Maud, em Niteréi
— e o lancamento de dutos maritimos em
Caraguatatuba, no litoral paulista. “"O
mercado de petrdleo e gas ¢, hoje, uma
das prioridades da empresa no pais”, fi-
naliza o executivo.

Recém revisado, o submarino pos-
sui 61,20 m de comprimento, 6,25 m
de boca (largura) e pesa 1.400 t, o que
confere a operacao o status de uma das
maiores e mais especializadas do pais,
em termos de movimentacao de carga e
apoio offshore.

.. Foto: Divulgagdo

O processo de planejamento, certifica-
cdo, testes e ajustes comegou a ser executa-
do no dia 18 de novembro do ano passado,
para que a operacao fosse concluida com
sucesso antes do final de janeiro.

O cronograma das atividades logisti-
cas contemplou o transporte do subma-
rino do galpéao oficina até a docagem no
dique seco Almirante Régis, do Arsenal
de Marinha, na Ilha das Cobras, no Rio
de Janeiro. Trata-se de um dos maiores
diques secos de reparo naval da América
Latina, com comprimento utilizdvel de
254,58 m, largura do fundo na entrada
de 35,96 m e altura de 15,51 m.

Transportado em terra por dois ca-
valos mecanicos de 500 HP Oshkosh,
compondo 72 linhas de eixos, o Tapajé
foi embarcado em uma balsa oceédnica de
carga, também da Locar, de 75 m de com-
primento e 25 m de boca, com capacidade

para 3.500 t, e outros equipamentos de
apoio (guinchos, empilhadeiras e plata-
formas elevatérias).

A balsa é equipada com uma estrutu-
ra de bercos para suportes, que permite a
liberacédo da linha de eixos. Com o apoio
de quatro rebocadores, a balsa se deslo-
cou até o dique seco Almirante Régis.
Lastreada com agua, ela ficou apoiada no
fundo do dique que, foi esvaziado antes
e novamente alagado ap6s a operacao,
para que o submarino flutuasse.

Para a conclusao das manobras, o di-
que foi esvaziado outra vez, para a retirada
da &gua de lastro da balsa e, a seguir, no-
vamente alagado, assegurando a flutuacao
e posterior retirada da balsa.

Os trabalhos envolveram, direta e
indiretamente, mais cem pessoas, entre
engenheiros, projetistas, soldadores. clas-
sificadores, telemetristas, etc. W

Newsletter TN Petroleo

Diariamente, na tela do seu computador, as informagdes do
setor naval e offshore. Assine em www.tnpetroleo.com.br
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Acgotubo

Crise superada

Acotubo aposta em crescimento da demanda de barras e tubos de aco

SUPERADA A PIOR FASE da crise
financeira, a Acotubo, uma das maiores
distribuidoras de tubos e acos do
mercado nacional, aposta no cresci-
mento da demanda de seus produtos

e servicos em 2010, sobretudo para o
setor sucroalcooleiro, levando em con-
sideracdo as manutencoes das usinas
de agucar e etanol.

Em funcdo das preocupacoes am-
bientais e questodes climaticas globais,
cresce no mundo todo a busca por
biocombustiveis que agridam menos o
meio ambiente. Dessa forma, as usinas
de &lcool brasileiras sao, hoje, um fator
de desenvolvimento econémico-social
e estdo no centro de uma mudanga de
paradigma energético que envolve todo
o planeta. Com producao anual de cer-
ca de 25 bilhoes de litros de &lcool, o
Sindicato Nacional das Empresas Dis-
tribuidoras de Combustiveis e Lubrifi-
cantes (Sindicom) prevé que o alcool
pode também voltar a liderar os postos
de combustiveis no Brasil, consideran-
do a projecdo de aumento do valor da
gasolina em 2010, com a elevacao do
petréleo no mercado internacional.

Com a recuperacao do etanol,
cresce significativamente a demanda
de barras e tubos de aco carbono, cha-
pas e tubos de inox por parte do setor
sucroalcooleiro, o que movimenta a
industria e o mercado siderurgico. Para
a Acotubo, que trabalha também com
a distribuicdo de tubos de conducéao

necessarios para a construcao de alco-
oldutos e com tubos mecdanicos e barras
de aco necessdrias para a manutencao
e construcdo de maquinas, superada a
pior fase da crise financeira, as usinas
de actcar e etanol fardo entre o final de
2009 e o inicio de 2010 as manutencoes
de maior porte em suas instalacoes.

O gerente de marketing do Grupo
Acgotubo, José Carlos Palopoli, explica
que em geral as usinas de acucar e al-
cool fazem suas manutengoes preven-
tivas durante os meses de dezembro e
janeiro. Porém, no ano passado, devido
a crise econ6mica mundial, muitos des-
ses investimentos foram protelados e,
com isso, as manuten¢des diminuiram,
sendo feitas somente as extremamente
necessdrias e inadiaveis. “Para 2009,
estimamos que os volumes de produtos
vendidos serdao maiores, impulsiona-

dos pela grande exportacdo de acucar
feita pelo Brasil para cobrir a demanda
do mercado internacional, ocasiona-
da sobretudo pela quebra da safra de
cana ocorrida na india”, acrescenta o
executivo.

Das novas encomendas realizadas
para o segmento, estima-se que 70%
das demandas por produtos sdo pro-
venientes das usinas ja em operacao,
enquanto que as novas usinas serao
responsaveis por 30%. Para atender a
esta demanda, as empresas do Grupo,
composto pela Acotubo, Incotep e
Artex, possuem altos niveis de estoque
de produtos especificos.

Fundada em 1974, em fevereiro
de 2010 a Agotubo completara 36
anos de atividades como a empresa de
melhor estrutura técnica e operacional
do setor. Tradicional empreendedora
neste ramo alia avancados principios
de administracao e estratégias — o
que a tornou referéncia empresarial e
de lideranca em seu segmento — com
uma estrutura adequada a oferecer
um atendimento diferenciado e de alta
categoria. O compromisso com a qua-
lidade dos produtos é certificado pela
DNV (Det Norske Veritas), com selo do
Inmetro na ISO9001 e 0 compromisso
de responsabilidade social também
é certificado pela DNV com o selo
SA8000, tendo sido a primeira empresa
do segmento de produtos siderurgicos
a obter estas certificacoes. W

Aker Solutions

Risers para sonda Gold Star

A Aker Solutions entrega novo conjunto de risers fabricados no Brasil, na
planta de Rio das Ostras, inaugurada em junho de 2008

A sonda Gold Star, contratada pela
empresa Queiroz Galvao, recebeu da Aker
Solutions 95 juntas de risers de 75ft, 5 pup
joints e uma junta fill up valve, aprovados
pela certificadora DNV. Além dessas jun-
tas, que fazem parte do escopo brasileiro
do projeto, também ja foram entregues
as ferramentas de manipulacao e mo-
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vimentacdo, que fazem parte do escopo
noruegués do projeto.

“Em agosto do ano passado entrega-
mos o projeto Olinda Star, o primeiro com
tecnologia Aker Solutions a ser fabricado
no Brasil e inteiramente aprovado por
uma certificadora. Agora, ap6s a entrega
desse projeto, estamos trabalhando para

finalizar a producao de mais duas enco-
mendas — para as sondas Lone e Alpha
Star —, que ja estdo em andamento em
nossa fabrica", comemora Jonas Marque-
sini, vice-presidente de Risers de Perfu-
racao da Aker Solutions Brasil.

As juntas de riser da sonda Gold
Star serdo utilizadas no primeiro poco
operado pela Queiroz Galvao, que tem
mais de 2.000 m de profundidade e deve
iniciar operacoes ainda nesse primeiro
trimestre. W



MAN Diesel

MAN Diesel vai equipar termelétricas do Grupo Bertin

IMPORTANTE CONGLOMERADO brasi-
leiro de empresas com atuacao internacio-
nal, o Grupo Bertin encomendou a MAN
Diesel equipamento eletromecanico de
seis usinas termelétricas. Sdo 120 grandes
motores a diesel e geradores trazidos de
Augsburgo, na Alemanha, que juntos irdo
compor o coracao das instalacoes. O valor
do pedido para a MAN Diesel é o maior
ja feito por um cliente na América do Sul,
chegando a 300 milhdes de euros (cerca
de 770 milhoes de reais).

A MAN Diesel fornecera os GenSets,
conjuntos de grandes motores a diesel do
tipo 18V32/40 junto com os respectivos
geradores e componentes para usinas de
forca. As seis usinas termelétricas produzi-
rdo juntas, no total, 1.000 MW de energia,
e serdo construidas nas proximidades da
cidade de Salvador (BA), sendo conectadas
a rede no ano de 2011. O Grupo Bertin é
agora o maior cliente sul-americano da
MAN Diesel, e ainda um dos maiores
frotistas de caminhdes da MAN Latin

America, com 1.500 veiculos fabricados
pela divisdo de veiculos comerciais se-
diada no Brasil.

Georg Pachta-Reyhofen, CEO do Gru-
po MAN, vé como certa a estratégia da
empresa em relacdo a usinas de forca:
"Desenvolver os negocios de Power-Plants
ao lado da ja estabelecida area naval é um
segundo campo estratégico de negécios da
MAN Diesel"”, destacou. "“A importancia
da América Latina ndo apenas como um
mercado para a MAN Diesel, mas também
para a orientacéo estratégica de todo o
Grupo MAN, crescerd ainda mais com
este projeto.”

Klaus Stahlmann, CEO da MAN Die-
sel SE, comentou o sucesso da venda. “Um
pedido desta dimensao é muito bem-vindo
e, no contexto da atual crise econémica
mundial, extremamente importante para
a ocupacao de nossas capacidades e assim
para a situacao da empregabilidade de
nossa fabrica em Augsburg”, disse. “Agora
estamos colhendo os frutos do constante

investimento que fizemos na moderniza-
cao de nossa produgdo integrada.”

Com a concessao deste contrato, em
razdo da grande importancia e dimensao
do projeto, abre-se a possibilidade de a
MAN Diesel receber pedidos subsequen-
tes, como a construcao de outras usinas de
forca para o Grupo Bertin. Também estd em
estudo equipé-las com turbinas a vapor da
MAN Turbo, que podem ser operadas com
o calor vindo de outros motores, aumen-
tando a eficiéncia das instalagées. Aqui,
a recém-fundida empresa MAN Diesel &
Turbo podera empregar sua competéncia
integrada em usinas movidas a diesel-
turbina (Diesel Combined Cycle).

Fornecedor de grandes motores a die-
sel para uso em navios e usinas de forca, a
MAN Diesel desenvolve motores de dois
e quatro tempos, motores auxiliares, hé-
lices reguladoras e sistemas completos de
propulsao, produzidos pelo Grupo MAN
Diesel e suas licenciadas, que geram entre
47 a 97.300 kW de poténcia. W

Emerson

Daniel fornece city-gates para o Gasbel Il

A PETROBRAS ESTA ADQUIRINDO
dois city-gates da Daniel/Emerson, para
o gasoduto Gasbel II. Os city-gates
serdo fornecidos para as cidades de

S&o Bras do Suacui e Betim (ambas em
Minas Gerais), consolidando a posicdo
da Daniel como uma das principais
fornecedoras deste tipo de equipamento
para a Petrobras.

O contrato assinado com a Petrobras
compreende o fornecimento de mate-
riais e servigos de projeto, fabricacao,
construcdo, montagem, testes, condicio-
namento, inspecodes, treinamento, pré-
operacao e assisténcia a operacao dos

city-gates, que deverao ser fabricados
em modulos.

A montagem incluird todas as obras
civis e mecanicas, a tubulacdo de in-
terligacao do mdédulo de filtragem até a

valvula do ramal, além de todas as obras
de elétrica, automacéao e instrumenta-
cdo necessarias para a integracao dos
pontos de entrega.

O gasoduto Gasbel II vai duplicar a
vazao do Gasbel I e atender a demanda
da Gasmig, com destaque para a regiao
do Vale do Aco e regidao metropolita-
na de Belo Horizonte. O gasoduto de
270 km vai ligar o municipio de Volta
Redonda (RJ), a cidade de Queluzito
(MG). Com 18 polegadas de diametro
nominal, terd capacidade para transpor-
te de 5 milhoes de m?dia e pressao de
projeto de 100,0 kgf/cm?2.

Rosemount Radar agora é Wireless

A ROSEMOUNT TANKRADAR acaba de langar sua opgao wireless
para os radares da linha Rex e Pro. Os medidores radar, tanto no-
vos como existentes, podem ser configurados com uma antena
para comunicagdo de dados em uma rede sem fio. Desta forma, é
possivel monitorar tanques em locais remotos ou de dificil acesso,
aumentando a seguranga e disponibilidade do parque de tancagem
a baixo custo.

A rede utiliza a mesma tecnologia wireless Emerson ja aprovada
em diversas instalagdes dentro e fora do Brasil. A rede mesh permite

grandes distancias, com seguranga, independentemente das condigdes
ambientais e de interferéncias.

Por meio da rede wireless, os instrumentos podem disponibilizar
informagdes de nivel, taxa de variagao de nivel, temperatura, pressao,
além de diversos alarmes. Estas informagdes podem ser gerenciadas
diretamente pelo sistema de controle ou serem incorporadas ao sistema
de gerenciamento de ativos para configuragdo e diagndsticos.

A rede sem fio € mais uma opgao disponivel para os medidores
de nivel por radar da Rosemount TankRadar. A Rosemount é uma
empresa do Grupo Emerson, representada pela Fluxo Solugdes
Integradas com exclusividade para o territério nacional. H
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Polarcus

Polarcus inicia atividades no Brasil

COM SEDE EM Dubai, um dos sete
Emirados Arabes Unidos (EAU), a Polar-
cus, empresa especializada em sismica
offshore, deu a partida em suas opera-
¢oes no Brasil com um evento realizado
no dia 14 de janeiro, na Federacgédo das
Industrias do Estado do Rio de Janeiro
(Firjan). A empresa é representada no
pais pela Bratexco, dos gedlogos Cosme
Peruzzolo e Andy Phipps.

Presentes ao evento, o CEO da Po-
larcus, Rolf Ronningen, o VP, Christian
Fenwick, o VP de Marketing, Richard
Price, além dos citados gedlogos, estes
com passagens em grandes empresas
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do setor como a
Geco, PGS, Veritas
e Schlumberger.

"Idealizamos a
Polarcus para ser
uma empresa de
sismica de nova
geracao, altamente
qualificada em sis-
mica marinha 3D e
4D, mas com a preocupagao de causar o
minimo impacto ambiental”, comentou
Rolf Ronningen.

"Temos quatro embarcagoes ja em
fase de construcao em um estaleiro em

Dubai. Uma delas, o Polarcus Nadia,
concluida em dezembro, com capacidade
para até 12 streamers", enumerou Cosme
Peruzzolo. Segundo o geologo, o Polarcus
Naila (mesma capacidade do Nadia)
serd entregue em fevereiro e até o final
do ano serdo entregues as embarcagoes
Asima e Samur (ambas com capacidade
para até seis streamers). "Além disso,
temos mais dois navios programados
e em fase de construcao. Embarcacgoes
opcionais, que ainda nédo resolvemos se
se transformardo em navios de sismica
ou barcos de apoio”, comentou Andy
Phipps. "Tudo depende da demanda pelo
tipo de servico que fornecemos. Temos
até julho deste ano para resolver.”

Um destaque das embarcagoes é a
certificacao IMO (International Maritime
Organization, agéncia das Nacdes Uni-
das com a funcao de regular a seguranca
e impacto ambiental das embarcacoes)
Green Passaport. “Estas sao as primeiras
embarcacdes do tipo, no mundo, a receber
a certificacdo”, explicou Phipps. O que
quer dizer que, antes mesmo de serem
construidas, é preciso uma definicao, por
parte da companhia, do que vai ser feito
com as partes do navio, na hora do des-
monte, apos sua vida util, que, nesse caso,
é de 25 anos para cada embarcacao.

Fundada em 2008, a Polarcus ja tem
dois contratos internacionais com a TGS-
Nopec e com a Noble Energy. W

Tyco

Tyco reforca posi¢cao no Brasil

Empresa compra duas das principais produtoras de valvulas no pais

EM UMA JOGADA estratégica, através
de sua unidade de negécios Flow Control,
a Tyco passou a ter o controle total das
duas principais empresas brasileiras do
setor de valvulas, com o objetivo de ex-
pandir sua oferta de produtos e servigos
no Brasil e na América do Sul.

A Tyco comprou a Hiter Industria e
Comércio de Controle Termo-Hidrdulico
Ltda (Hiter) e ainda o restante da par-
ticipacao societdria que ela detinha na
joint venture Vélvulas Crosby Industria
e Comércio Ltda. da qual participava. As
duas empresas tiveram um faturamento
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de aproximadamente US$ $66 milhoes
em 2008.

Presente em mais de 300 localidades
no mundo, a Tyco Flow Control (TFC) é
um dos principais fabricantes e distribui-
dores de véalvulas e controles, sistemas
ambientais e hidrdulicos e solugoes de
controle térmico para industrias vitais de
base incluindo energia, eletricidade, sa-
neamento, mineracdo, quimica, alimentos
e bebidas e construcao.

O Grupo Hiter iniciou suas operacoes
em 1965, em Sao Paulo, com uma peque-
na empresa dedicada as necessidades do

)
c
2
@
>
)
~
5
=]
i

mercado do agucar. Aumentando grada-
tivamente sua area de atuacao, passou
a atender ampla gama de setores indus-
triais, incluindo os mercados de petréleo
e gas, alimentos e bebidas, quimico e
petroquimico.

As duas empresas ja trabalhavam em es-
treita colaboracao hd varias décadas. W



Wirtsila

Navegacao segura

Lucro operacional da empresa tem o maior nivel de todos os tempos

APESAR DOS PERCALCOS com a
crise mundial, a Wartsild, fornecedora
de solucdes energéticas de ciclo de vida
completo para mercados maritimos e

de geracdo de energia, chegou ao final
de 2009 com bons numeros. As vendas
liquidas da finlandesa atingiram 5.260
milhoes de euros, um crescimento

de 14% em relacdo ao ano anterior,
enquanto o lucro operacional regis-
trou o maior nivel de todos os tempos,
alcancando 638 milhdes de euros, 12,1%
das vendas.

"O ano de 2009 foi bem sucedido
para a Wartsila de muitas maneiras. O
faturamento liquido do grupo cresceu
14%, juntamente com um lucro opera-
cional em cons-
tante alta", avalia
Ole Johansson,
presidente e CEO
da multinacional.
"A demanda por
usinas de energia
continuou em um

! nivel saudavel,

- bem como os
negdcios na area de Servigos. Olhan-
do adiante, a necessidade global para
geracao de energia flexivel e ambien-
talmente saudavel e a busca de maior

eficiéncia e maior seguranca energética

Empresa comecga
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sao claramente incentivadores do traba-
lho da Wartsila", observa.

A recuperacao nos mercados finan-
ceiros incentivou as encomendas no
quarto trimestre. A situacdo no mercado
de servigcos manteve-se bastante estdvel.
Em alguns segmentos do mercado, as
conversoes de combustiveis, moderni-

zacoes ou outros investimentos maiores
foram adiados, enquanto os clientes
mantiveram foco na manutencao e
reparos essenciais. A demanda por ser-
vigos de usina de energia permaneceu
estavel.

No Brasil, os negoécios da Wartsila
estdo a todo vapor. Em 2009, foram
construidas trés novas usinas, e os
contratos de operacdao e manutencao
das plantas de Viana (ES) e Geramar I
e II, localizadas em Miranda do Norte
(MA) também ficarao a cargo da empre-
sa. Estas duas produzirdo, juntas, um
total de 320 MW de poténcia elétrica a
rede nacional, enquanto Viana ficard
responsavel por suprir 174 MW, energia
suficiente para o abastecimento de 400
mil residéncias. Em Geramar I e II, com
o acordo de pelo menos cinco anos de
Operacgoes e Manutencao (O&M), a
Wartsila vai assumir a responsabilidade
por todas as demandas das plantas.

Como resultado de um panorama
estdvel no segmento de servicgos, a
perspectiva para 2010, segundo a mul-
tinacional, é de uma boa demanda para
usinas de energia e boa adaptacao da
capacidade, além de uma lucratividade
operacional entre 9% a 10%, bem dentro
do limite superior da meta de longo
prazo da companhia.

a operar trés novas usinas do Brasil

Com o inicio das operacdes UTEs Viana, Geramar | e Geramar I,
em janeiro, multinacional acaba de ultrapassar a marca de 1,0 GW
de poténcia instalada no ambito de operagdes no Brasil.

ALEM DA CONSTRUGAO das trés novas
usinas, a operagao e manutengao das UTEs
Viana localizada em Viana (ES), e Geramar
| e ll, localizadas em Miranda do Norte (MA)
também ficardo a cargo da Wartsila, lider
global em solugdes energéticas de ciclo de
vida completo para mercados maritimos e
de geragao de energia.

A marca de 1,0 GW de poténcia instalada
no ambito das operagdes, no pais € uma con-
quista importante, ja que em 2010 a empresa

finlandesa celebra 20 anos de Brasil, com
solugdes sob medida para o segmento de ter-
melétricas na modalidade EPC (engenharia,
suprimento, construgdo e montagem).

As UTEs Geramar | e Il produzirdo juntas,
um total de 320 MW de poténcia elétrica a
rede nacional, enquanto a UTE Viana fica-
ré responsavel por suprir 174 MW, energia
suficiente para o abastecimento de 400 mil
residéncias. Em Geramar | e ll, com o acordo
de cinco anos de Operagdes e Manutengao

(0O&M), a Wartsild vai assumir a responsa-
bilidade por todas as demandas das usinas.

Os contratos de O&M da Wartsila sdo
adaptados as necessidades de seus clientes,
0 que agrega valor as solugdes oferecidas. O
programa destina-se a cobrir todas as etapas
da operagao e gestdo de uma instalagao,
incluindo planejamento de O&M, dia a dia
operacional, manutengdes, administragao,
recursos humanos, apoio técnico, gestao de
logistica e seguranga. Este programa global
permite que o proprietario da instalagdo se
concentre no seu principal negécio. Enquanto
isso, a Wartsila garante o desempenho das
usinas durante seu ciclo completo de fun-
cionamento. H
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WEG

Parceria reforcada

Petrobras realiza encontro na sede da WEG para discutir
0 andamento dos projetos do pré-sal da Bacia de Santos

A WEG FOI PONTO de encontro para
mais de 30 profissionais da Petrobras
de diversas partes do Brasil, que
realizaram sua reunido mensal sobre o
pré-sal na sede da empresa, em Jara-
gud do Sul (SC). O grupo realiza suas
reunides em lugares estratégicos para
o projeto com o intuito de conhecer
pessoalmente instalacdes de empre-
sas, estaleiros e entidades.

“Uma coisa é acreditarmos naquilo
que a gente escuta ou 1€, outra é ver
com os proprios olhos. Hoje estamos
tendo a oportunidade de vivenciar
a realidade da WEG e isso é, sem
duvida, um aprendizado muito rico.
J& acreditavamos no potencial da em-
presa, mas agora fica evidente que a
WEG estd preparada para os desafios
do pré-sal"”, conta José Figueiredo,
gerente executivo de Exploracédo e
Producao do Sul-Suldeste.

No encontro, os integrantes além
de debaterem o andamento de projetos
no pré-sal, puderam conhecer a equipe
de especialistas da WEG dedicada ao

mercado de petrdleo e gds, e visitar as
fdbricas da WEG Energia, Motores e
Automacao.

"A WEG é um dos nossos maiores
fornecedores genuinamente brasileiros.
Usamos sua linha de produtos e até
entdo muitos de nds ndo tinhamos tido a

oportunidade de conhecer as instala-
coes da empresa. Essa aproximacao su-
perou nossas expectativas. Assim como
a Petrobras, a WEG é um orgulho para o
Brasil"”, salienta Erardo Gomes Barbosa
Filho, gerente executivo de Exploracao
e Producao/Servigos.

José Figueiredo, gerente executivo de Exploragao
e Produgdo do Sul-Suldeste, o presidente da WEG,
Harry Schmelzer e José Formigli, gerente executivo
Exploragdo e Produgao/Pré-sal

Em sua parceria com a Petrobras,

a WEG ja forneceu geradores, motores
para aplicacoes diversas, sistemas de
automacdao e mais de 400 toneladas
de tintas para as plataformas P-51,

52, 53, 54, 56 e 57. Isto demonstra a
experiéncia e a capacidade de aten-
der a industria do setor com produtos
especificos para cada aplicacao dentro
do segmento.

"O pré-sal prevé alto percentual de
conteudo nacional e a linha WEG vai
fazer parte ja dessa primeira fase, que
tem como meta 1 milhdo de barris/dia de
petroleo em 2017. Conhecer a filosofia de
fabricacdo de produtos e de assisténcia
técnica da empresa aumenta a percep-
cdo de qualidade dos equipamentos.
Nao tenho duvidas de que as duas partes
ganham com essa aproximacao" com-
pleta José Formigli, gerente executivo
Exploracédo e Producao/Pré-sal. B

International Paint

Revestimento de alta performance

na Monoboia SBM

A INTERNATIONAL PAINT AGRE-
GOU valor a obra realizada pela SRD
Offshore, que, pela primeira vez, uti-
lizou o Intersleek® 900 - revestimento
de desprendimento de incrustacdes a
base de fluorpolimero — em um projeto
offshore: a monoboia SBM3, entregue
em dezembro a Petrobras.

A SRD Offshore necessitava de um
esquema de alta performance e desem-
penho para garantir maior durabilidade
da monoboia (para reduzir os custos de
manutencao), entdo foi utilizado um es-
quema com Interfine 979 (acabamento a
base de polissiloxano) para a regido acima
da linha d'dgua e esquema com Inters-
leek 900 para abaixo da linha d'agua.
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A solucao da International Paint
proporciona retencao de cor e brilho,
com boa resisténcia a abrasdo e ao im-
pacto, além do baixissimo teor de VOC.
Ja o Intersleek 900 possui tecnologia
inovadora, impedindo incrustacoes e
excelente desempenho em situacoes
estdticas.

A especificacdo de esquemas de
alta performance para monoboias vem
sendo feita pela International Paint
desde 2001, porém esta foi a primeira
vez que o Intersleek 900 foi utilizado.
A area total revestida pelos esquemas
da IP foi de 2.700 m?, garantindo prote-
cdo e durabilidade, sem deixar de lado
a parte estética.




Petrobras Bacia de Campos

Petrobras premia melhores
fornecedores da Bacia de Campos

RECONHECIMENTO E BOM e
contribui para a melhoria continua.
Apostando nisso, a estatal realizou mais
um prémio Melhores Fornecedores de
Bens e Servicos da Petrobras na Bacia
de Campos, edicdo 2009. A iniciativa
reconhece o empenho das empresas
que apresentaram os melhores niveis
de qualidade de fornecimento de bens,
e melhores avaliacoes de desempenho,
politica de treinamento e menores taxas
de frequéncia de acidentes sem afasta-
mento no fornecimento de servicos em
contratos ativos no periodo entre julho
de 2008 e junho de 2009.

Dentre as fornecedoras de bens
concorreram 920 empresas na categoria
Pequenos Contratos, 383 entre as que
firmaram Contratos Médios com a Pe-
trobras, duas empresas para a categoria
Grandes Contratos e 223 no grupo de
Contratos de Longa Duracao. Ja entre
os fornecedores de servigos, concorre-
ram 84 empresas na categoria Rodizio
de Fornecedores, 305 para os peque-
nos contratos, 243 para os contratos
médios e 72 empresas entre os grandes
contratos.

"O prémio é uma forma de reco-
nhecer e incentivar o aprimoramento
das empresas que sdo fornecedoras da
Petrobras”, ressaltou o gerente geral
da Unidade de Negécio de Exploracao
e Producao da Bacia de Campos, José
Airton de Lacerda Martins. “E uma
sinalizacdo do estreitamento da par-
ceria firmada entre a Petrobras e seus
fornecedores. A medida que a Petrobras
cresce, todas as empresas que tém seus
servigos reconhecidos crescerao tam-
bém", avaliou.

O gerente de Contratacdo de Bens
e Servicos da Petrobras, Reinaldo Costa
Silva, lembrou que "os critérios da pre-
miacdo sdo bastante rigidos, de forma
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Foto: Agéncia Petrobras

Luiz Antonio Guimar3es, gerente de Vendas da V&M do Brasil e José Airton de Lacerda Martins,
gerente geral da Unidade de Negécio de Exploragdo e Produgao da Bacia de Campos

Vencedoras

Empresas de Bens

Categoria Pequenos Contratos

12 Diagonal Comércio, Industria e Servigos
Ltda-ME

29Sermap Comeércio e Servigos Ltda

32Dimopel Distribuidora de Motores e
Pecas Eletronicas Ltda.

Categoria Médios Contratos

12 V&M do Brasil S/A

29Ponsi Representagdes e Comércio de
Vélvulas Ltda.

32Telca2000 Engenharia e Telecomunica-
¢oes Ltda.

Categoria Contratos de Longa Duragéo -
Vendor/Credenciamento

19 V&M do Brasil S/A

29Paper Rio Comércio e Servigos Ltda.
3°Drogaria Unido de Macaé Ltda.

que os premiados sdo merecedores de
tal destaque". Prova disso € que, em sua
quarta edicdo, o Prémio de Melhores
Fornecedores de Bens e Servigos da

Empresas de Servigos

Categoria Grande Porte

19 Sistac - Sistemas de Acesso S/A

2°9CPVV - Cia. Portuéria Vila Velha

39 Varco International do Brasil Equipamen-
tos e Servigos Ltda.

Categoria Médio Porte

12 CM Couto Sistemas Contra Incéndio Ltda.
2°%Instituto de Ciéncias Nauticas (ICN)

39 Gasoil Servigos Ltda.

Categoria Pequeno Porte
12 Yorgos Ambiental Ltda
2°L.DGames Produtora de Softwares Ltda.
39 Tecnol Equipamentos de Controle Ltda.

Categoria Rodizio de Fornecedores

19 K. Lund do Brasil Equip. Petroliferos Ltda.
2°Tecnofink Ltda.

39 Atrade Cargo do Brasil Ltda.

Petrobras na Bacia de Campos nao

teve nenhuma empresa premiada na
categoria Grandes Contratos na Compra
de Bens. H

TN Petréleo no Twitter. Siga-nos em

http://twitter.com/tnpetroleo
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